[image: image1.png]Microsoft

ggen Value

ription




Ghid utilizare OVS Reseller Proposal Form


Ultima actualizare: 1 Nov 2005
Open Value Subscription (OVS). Licenţierea prin închiriere Microsoft Open Value Subscription (OVS) se desfăşoară printr-un contract la nivel de organizaţie, cu durata de 3 ani de zile, cu plata anuală a chiriei pentru produsele folosite.

Fisierul OVS Reseller Proposal Form se doreşte a fi un instrument de calcul util în estimarea ratelor anuale plătite în cadrul unui contract de închiriere/achiziţie în rate a drepturilor de utilizare pentru produsele software Microsoft.
OVS Reseller Proposal Form este actualizat lunar şi cuprinde:

· formularul de calcul al ratelor anuale în funcţie de produsele dorite şi cantitate

· lista preţurilor estimate end-user care stau la baza calculului ratelor anuale (preţurile sunt exprimate în USD şi nu conţin TVA)
Obs: Sumele din acest formular nu reprezintă nici o garanţie a preţurilor pe care clientul final le are de achitat resellerului prin intermediul căruia semnează contractul OVS. Pentru cotaţii exacte vă rugăm să vă adresaţi resellerului dvs. preferat. OVS Reseller Proposal Form acoperă 99% din scenariile posibile întâlnite. Pentru situaţii cu totul particulare vă rugăm să vă adresaţi resellerului dumneavoastră preferat.
· Specificaţii
Utilizarea OVS Reseller Proposal Form:
Pas 1 - Pentru o funcţionare corectă, alegeţi la deschiderea fişierului opţiunea <<Enable Macros>>.

Dacă această opţiune nu apare la deschiderea fişierului, alegeţi din meniul Excel - Tools/Options/Security/Macro Security nivelul Medium. Pentru ca modificarea să aibă loc, închideţi fişierul şi deschideţi-l încă o dată.
Se completează doar în celulele de culoare verde!
Pas 2 – introduceţi numărul total de PC-uri eligibile din companie (acest sistem de licenţiere se adresează companiilor cu peste 5 PC-uri; definiţia unui PC eligibil se regăseşte în cadrul Specificaţiilor). În contract se pot include atât PC-urile din sediul central, cât şi cele ale punctelor de lucru sau ale eventualilor afiliaţi (dacă există un acţionariat comun în proporţie de minim 51%).
Pas 3 – alegeţi produsele dorite (o singură alegere):

a) Platforma Desktop Small Business (formată din Windows Pro Upgrade, Office Small Business şi SBS CAL –licenţele Client Access License pentru staţiile din reţea la serverul Small Business Server)

b) Platforma Desktop Professional (formată din Windows Pro Upgrade, Office Professional şi CORE CAL –licenţele Client Access License pentru staţiile din reţea la serverele Windows Server, Exchange Server, SharePoint Portal Server şi System Management Server)

c) Componente (dacă se doreşte doar un produs sau combinaţii de mai multe produse din platformele numite mai sus).
Obs: Produsele alese la acest pas se închiriază pe toate PC-uri eligibile din companie, în cantitatea introdusă la pasul 2.
Pas 4 – alegeţi variantele de limbă dorite pentru produsele Windows şi/sau Office. Prin contract aveţi dreptul să folosiţi oricare două variante de limbă din categoriile enumerate (kit-urile vor fi expediate gratuit de către Microsoft):

a) Listed Languages (include doar variantele Romanian, English, Bulgarian, Russian, Serbian, Croatian, Ukrainian, Arabic, Hebrew, Thai, Turkish, Japanese, Korean, Simplified Chinese, Traditional Chinese, Indic.)

b) All Languages (include toate variantele de limbă suportate la acest moment de Microsoft)

Pas 5 – Discount Up-To-Date (UTD) – se acordă 50% reducere la chiria pe primul an a produselor din platforma OVS pentru orice versiune curentă (N şi N-1) pe care clientul o deţine în momentul semnării contractului.
Pentru produsele pe care doriţi să le închiriaţi există două variante:

· Current (UTD) - introduceţi cantitatea eligibilă pentru discount-ul UTD (lista versiunilor eligibile la discount-ul UTD se regăseşte în cadrul Specificaţiilor şi este actualizată de câte ori este necesar)

· Non-Current – introduceţi restul cantităţii până la numărul total de PC-uri eligibile
Atenţie: suma cantităţilor introduse în celulele corespunzătoare produselor Current (UTD) şi Non-Current trebuie să fie egală cu numărul total de PC-uri eligibile din companie (introdus la pasul 2).
Pas 6 – alegerea Produselor adiţionale (aplicaţii şi/sau servere) – se completează în celulele verzi cantitatea necesară în dreptul produselor alese. Pentru produsele adiţionale incluse în comanda iniţială disk-kit-urile media sunt livrate gratuit de Microsoft. Pentru produsele adiţionale comandate ulterior se vor cumpăra de la reseller Disk-kit-urile Open de instalare.
Pas 7 – la final în partea dreaptă sus aveţi calculată distribuirea plăţilor pe cei 3 ani de contract, calcul ce cuprinde atât produsele alese din platforma OVS, cât şi produsele adiţionale.
Vă reamintim: Pentru cotaţii exacte vă rugăm să vă adresaţi resellerului dvs. preferat. Înainte de a trimite comanda mai departe spre procesare asiguraţi-vă că detaliile beneficiarului şi ale resellerului sunt completate. 

Vă mulţumim pentru atenţie şi interes!
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